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Статтю присвячено комплексному циві-
лістичному дослідженню правової природи до-
говорів краудфандингу у системі договірних ін-
вестиційних правовідносин. Проаналізовано 
особливості розвитку краудфандингу як фор-
ми альтернативного фінансування в умовах 
цифрової економіки та визначено роль циф-
рових платформ у процесі організації спіль-
ного інвестування. Досліджено основні моделі 
краудфандингу, зокрема краудлендинг, акціо-
нерний краудфандинг, краудфандинг на осно-
ві винагороди та благодійний краудфандинг. 
Встановлено, що краудфандингові правовідно-
сини мають комплексний, багатосуб’єктний 
та платформений характер, а їх договірна 
природа поєднує елементи інвестиційних, по-
середницьких, інформаційних та фінансових 
правовідносин. Особливу увагу приділено ана-
лізу зарубіжного досвіду правового регулюван-
ня краудфандингової діяльності у країнах Єв-
ропейського Союзу, США, Великій Британії, 
Франції, Німеччині, Італії, Литві та інших 
державах. Досліджено положення Регламен-
ту ЄС 2020/1503 «Про європейських поста-
чальників краудфандингових послуг для бізне-
су» та його значення для формування єдиного 
правового режиму цифрового інвестування у 
межах Європейського Союзу. Обґрунтовано 
необхідність удосконалення українського за-
конодавства у сфері краудфандингу шляхом 
формування комплексної моделі правового 
регулювання цифрових інвестиційних плат-
форм, визначення правового статусу їх опе-
раторів та забезпечення ефективного меха-
нізму захисту прав інвесторів.
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Постановка проблеми
Сучасний етап розвитку цифрової еконо-

міки супроводжується не лише трансформа-
цією традиційних механізмів інвестування, 
а й формуванням нових моделей договірних 
відносин, що виникають у процесі залучен-
ня капіталу із використанням цифрових 
платформ. Одним із найбільш динамічних 
проявів таких процесів є розвиток крауд-
фандингу як особливої форми альтерна-
тивного фінансування, заснованої на колек-
тивному інвестуванні значної кількості осіб 
через електронні платформи. Первинно 
краудфандинг розглядався переважно як 
інструмент підтримки творчих, соціальних 
або благодійних ініціатив, однак поступо-
вий розвиток цифрових технологій, елек-
тронної комерції та fi ntech-сектору зумовив 
його трансформацію у самостійну модель 
інвестиційної діяльності, що активно вико-
ристовується для фінансування стартапів, 
інноваційних проєктів, малого та середньо-
го бізнесу.
У сучасних умовах цифрові платформи 

перестають бути виключно технічними або 
інформаційними посередниками та фактич-
но набувають ознак професійних учасників 
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фінансового ринку, забезпечуючи коорди-
націю інвестиційних процесів, адміністру-
вання внесків, інформаційне забезпечення 
учасників, автоматизацію укладення пра-
вочинів, управління ризиками та контроль 
за реалізацією інвестиційних проєктів. За 
таких умов виникає необхідність комплек-
сного переосмислення правової природи 
краудфандингових відносин та визначення 
місця договорів краудфандингу у системі до-
говірних інвестиційних правовідносин.
Актуальність дослідження обумовлюєть-

ся тим, що класичні цивілістичні конструк-
ції інвестиційних договорів формувалися в 
умовах традиційної моделі фінансового рин-
ку та були орієнтовані переважно на діяль-
ність професійних інвесторів, банківських 
установ, інвестиційних фондів та інших фі-
нансових посередників. Водночас цифрові-
зація фінансової сфери суттєво змінила сам 
механізм організації інвестиційної діяль-
ності. У межах краудфандингових моделей 
виникають складні багаторівневі договірні 
конструкції, учасниками яких виступають 
власники проєктів, інвестори та оператори 
цифрових платформ. При цьому правова 
природа таких правовідносин залишається 
неоднорідною, оскільки залежить від моделі 
фінансування, типу інвестиційного інстру-
менту, характеру участі платформи та спосо-
бу реалізації прав інвесторів.
Особливої актуальності зазначене пи-

тання набуває у зв’язку з активним розви-
тком міжнародного регулювання цифрових 
форм інвестування. У країнах Європейсько-
го Союзу та США краудфандингові плат-
форми поступово визнаються спеціальними 
суб’єктами фінансового ринку, діяльність 
яких потребує окремого правового режиму. 
Важливим етапом уніфікації правового ре-
гулювання стало прийняття Регламенту ЄС 
2020/1503 «Про європейських постачальни-
ків краудфандингових послуг для бізнесу», 
який сформував єдині правила функціону-
вання цифрових платформ, процедури їх 
авторизації, вимоги до розкриття інфор-
мації та механізми захисту інвесторів. Аме-
риканська модель правового регулюван-
ня, сформована після прийняття Jumpstart 
Our Business Startups Act (JOBS Act), також 
засвідчила тенденцію до формування само-

стійного правового інституту краудінвесту-
вання. Натомість українське законодавство 
досі не містить комплексного нормативного 
регулювання договірних краудфандинго-
вих відносин, що породжує численні про-
блеми визначення правового статусу цифро-
вих платформ, природи правовідносин між 
їх учасниками, меж відповідальності сторін 
та способів захисту прав інвесторів.

Стан дослідження проблеми
Проблематика правового регулюван-

ня альтернативного фінансування, цифро-
вих інвестиційних платформ та краудфан-
дингових відносин неодноразово ставала 
предметом дослідження як зарубіжної, так 
і вітчизняної правової та економічної док-
трини. Теоретичні засади функціонування 
краудфандингу, його економічну сутність та 
особливості розвитку досліджували E. Kirby, 
S. Worner [1], A. Schwienbacher, B. Larralde 
[2], В. А. Кузнецов [3], В. Малойван [4], 
В. Т. Мінкович та В. В. Свадеба [5]. Окремі 
аспекти правового регулювання краудфан-
дингової діяльності в Україні аналізували 
О. З. Уголькова та С. Й. Гончар [6], О. Шу-
міло [7], а також інші науковці, які зверта-
ли увагу на перспективи розвитку альтер-
нативного фінансування, проблеми захисту 
прав інвесторів та необхідність адаптації на-
ціонального законодавства до європейських 
стандартів регулювання цифрових фінансо-
вих сервісів.
Водночас більшість наукових дослі-

джень присвячена переважно економічним 
аспектам функціонування краудфандингу 
або питанням фінансового регулювання ді-
яльності платформ. Натомість правова при-
рода договорів краудфандингу, особливості 
договірних конструкцій у сфері цифрового 
інвестування, цивілістична характеристика 
правового статусу учасників краудфандин-
гових відносин та місце таких договорів у 
системі інвестиційних договорів залиша-
ються недостатньо дослідженими у сучасній 
юридичній доктрині. Особливо дискусійни-
ми залишаються питання кваліфікації кра-
удфандингових договорів як самостійного 
виду інвестиційних договорів, визначення 
правової природи цифрової платформи як 
посередника у договірних відносинах, а 
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також співвідношення краудфандингових 
моделей із конструкціями позики, інвести-
ційного договору, договору про надання 
послуг та договорів щодо обігу фінансових 
інструментів.

Мета і завдання дослідження
Метою статті є комплексний цивіліс-

тичний аналіз правової природи договорів 
краудфандингу у системі договірних інвес-
тиційних правовідносин, дослідження осо-
бливостей функціонування цифрових плат-
форм як суб’єктів інвестиційної діяльності, а 
також аналіз сучасних підходів до правового 
регулювання краудфандингових відносин у 
законодавстві держав Європейського Со-
юзу, США та інших країн світу.
Для досягнення поставленої мети у стат-

ті досліджуються поняття та сутність кра-
удфандингу як форми альтернативного фі-
нансування, аналізуються наукові підходи 
до визначення правової природи краудфан-
дингових правовідносин, розкриваються 
особливості договірних конструкцій у сфері 
цифрового інвестування, визначається пра-
вовий статус операторів цифрових плат-
форм та інших учасників краудфандингових 
відносин, а також аналізуються сучасні мо-
делі правового регулювання краудфандингу 
у країнах Європейського Союзу, США та ін-
ших державах з метою формування доктри-
нальних підходів до вдосконалення націо-
нального законодавства у сфері цифрового 
інвестування.

Наукова новизна дослідження полягає 
у комплексному цивілістичному аналізі пра-
вової природи договорів краудфандингу як 
особливого виду договірних інвестиційних 
правовідносин у сфері цифрового інвесту-
вання. У дослідженні запропоновано підхід 
до визначення правового статусу операторів 
цифрових платформ як спеціальних учасни-
ків інвестиційних правовідносин, обґрунто-
вано багатокомпонентний характер крауд-
фандингових договорів та систематизовано 
зарубіжні моделі правового регулювання 
краудфандингової діяльності з урахуванням 
сучасних тенденцій розвитку цифрової еко-
номіки та міжнародного фінансового регу-
лювання.

Виклад основного матеріалу
Спільне інвестування як особлива фор-

ма акумулювання капіталу в умовах цифро-
вої економіки набуло якісно нових ознак у 
зв’язку з розвитком інформаційно-комуні-
каційних технологій, електронної комерції 
та цифрових платформ. Саме стрімке поши-
рення мережі Інтернет, поява спеціалізо-
ваних цифрових сервісів та платформених 
моделей взаємодії між учасниками фінан-
сового ринку стали визначальними чинни-
ками формування краудфандингу як само-
стійного механізму альтернативного фінан-
сування. Первинно краудфандинг виник як 
форма добровільного колективного фінан-
сування творчих, соціальних або благодій-
них проєктів, однак поступово трансформу-
вався у складний багаторівневий механізм 
залучення інвестицій для реалізації підпри-
ємницьких, інноваційних та технологічних 
проєктів, що функціонує на основі цифро-
вих платформ. У сучасних умовах краудфан-
динг перестав бути виключно економічним 
явищем та набув виразного правового зміс-
ту, оскільки відносини, що виникають між 
інвесторами, авторами проєктів та опера-
торами платформ, потребують належного 
нормативного врегулювання, визначення 
правового статусу учасників, правової при-
роди відповідних договорів, а також меж 
відповідальності суб’єктів цифрового інвес-
тування [8, c. 115].
Активний розвиток краудфандингових 

моделей після 2014–2015 років спричинив 
суттєве оновлення підходів до правового 
регулювання цифрових інвестиційних від-
носин у багатьох державах світу. Як слушно 
зазначається у науковій літературі, розвиток 
механізмів альтернативного фінансування 
став наслідком цифровізації економіки та 
зміни класичних моделей інвестування, орі-
єнтованих переважно на професійних учас-
ників фінансового ринку. Краудфандинг, 
який тривалий час сприймався як допоміж-
ний інструмент фінансування стартапів або 
творчих ініціатив, поступово перетворився 
на самостійну форму інвестування, здатну 
акумулювати значні обсяги капіталу та за-
безпечувати функціонування малого і се-
реднього бізнесу. За даними міжнародних 
досліджень альтернативного фінансування, 
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обсяги краудфандингового ринку у США, 
Великій Британії та країнах Європейсько-
го Союзу щорічно демонструють стабільне 
зростання, що свідчить про поступову інсти-
туціоналізацію такого механізму фінансу-
вання [9, c. 127].
У науковій доктрині краудфандинг тра-

диційно визначається як спосіб залучення 
коштів шляхом фінансування проєкту зна-
чною кількістю осіб через цифрові плат-
форми. Так, A. Schwienbacher та B. Larralde 
характеризують краудфандинг як механізм 
відкритого залучення фінансових ресурсів 
через мережу Інтернет для підтримки під-
приємницьких ініціатив та інноваційних 
проєктів [2]. Hаголошується, що розвиток 
краудфандингу формує новий сегмент фі-
нансового ринку, який потребує спеціаль-
них моделей регулювання з урахуванням 
ризиків цифрового середовища, захисту ін-
весторів та особливостей функціонування 
онлайн-платформ [10, 11]. Водночас у су-
часній юридичній літературі дедалі більше 
уваги приділяється не лише економічним 
характеристикам краудфандингу, а й аналі-
зу його правової природи як системи комп-
лексних договірних відносин.
Особливістю краудфандингових право-

відносин є їх багатосуб’єктний та платфор-
мений характер. У межах таких відносин 
виникає складна система взаємопов’язаних 
договірних конструкцій між власником про-
єкту, інвестором та оператором цифрової 
платформи. При цьому сама краудфандин-
гова платформа фактично виконує функції 
цифрового посередника, який забезпечує 
організацію процесу інвестування, адміні-
стрування фінансових потоків, інформацій-
не забезпечення учасників, алгоритмізацію 
укладення правочинів та управління ризи-
ками. Саме тому у сучасній цивілістичній 
доктрині дедалі частіше порушується питан-
ня про необхідність переосмислення право-
вої природи краудфандингових договорів 
та визначення місця цифрових платформ у 
системі договірних інвестиційних правовід-
носин [12; 13].
На міжнародному рівні сформувалося 

декілька моделей правового регулювання 
краудфандингової діяльності. Міжнарод-
на організація комісій з цінних паперів 

(IOSCO) виділяє декілька основних режи-
мів регулювання правового статусу крауд-
фандингових платформ: модель повної або 
часткової неврегульованості; модель визна-
ння платформи фінансовим посередником 
або брокером; модель прирівняння плат-
форм до банківських установ; а також окре-
му американську модель регулювання [14; 
15]. Вибір конкретної моделі залежить від 
рівня розвитку національного фінансового 
ринку, структури інвестиційних відносин та 
державної політики у сфері цифрової еконо-
міки.
У наукових дослідженнях неодноразо-

во наголошувалося, що національні правові 
системи формують різні підходи до врегулю-
вання краудфандингових відносин. Так, на 
основі аналізу практики європейських дер-
жав вказується, що саме національні право-
ві особливості стали чинником формування 
різних моделей розвитку європейської інду-
стрії краудфандингу [16, с. 30]. Водночас за-
уважується, що однією з ключових проблем 
розвитку ринку краудфандингу в Євро-
пейському Союзі тривалий час залишалася 
відсутність єдиних правил ліцензування та 
функціонування платформ, що створювало 
додаткові витрати для операторів платформ 
та стримувало транскордонне надання по-
слуг [14].
У країнах Європейського Союзу норма-

тивне регулювання краудфандингу розви-
валося поступово та нерівномірно. Фран-
ція стала однією з перших держав ЄС, яка 
сформувала комплексну систему регулю-
вання краудфандингової діяльності. При-
йняття Закону № 2014-559 від 30 травня 
2014 року «Про краудфандинг» започатку-
вало формування спеціального правового 
режиму для платформ, що здійснюють бор-
говий та акціонерний краудфандинг. Фран-
цузьке законодавство визначило основні 
вимоги до операторів платформ, правила 
прозорості, порядок ліцензування та меха-
нізми захисту інвесторів. У подальшому по-
ложення щодо краудфандингових послуг 
були імплементовані до Валютно-фінансо-
вого кодексу Франції, який прямо визна-
чає постачальників послуг краудфандингу 
як спеціальних суб’єктів фінансового ринку 
[12, c. 70].
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Велика Британія також стала одним із 
світових лідерів у сфері альтернативного 
фінансування. Ще у 2014 році регулюван-
ня ринку краудфандингу було передано 
до компетенції Financial Conduct Authority 
(FCA), якою були розроблені спеціальні пра-
вила функціонування платформ, механізми 
захисту інвесторів та вимоги до розкриття 
інформації. Британська модель значною мі-
рою базується на поєднанні державного ре-
гулювання та стимулювання інвестиційної 
активності через систему податкових префе-
ренцій. Як наслідок, Велика Британія стала 
однією з найбільших юрисдикцій у сфері 
альтернативного фінансування, а значна 
частина інвестицій у стартапи та високотех-
нологічний сектор здійснюється саме через 
краудфандингові платформи [17].
Специфічні підходи сформувалися також 

у Німеччині, Італії, Фінляндії, країнах Бе-
нілюксу та Балтії. Німецьке законодавство 
орієнтується переважно на партнерську 
модель взаємодії платформ із ліцензовани-
ми банками, тоді як Італія першою серед 
держав ЄС запровадила спеціальний пра-
вовий режим саме для акціонерного крауд-
фандингу [18, c. 75; 19, c. 245]. У Фінляндії 
Закон про краудфандинг 2016 року заклав 
правові засади функціонування акціонерно-
го краудфандингу та спеціального реєстру 
посередників [20]. Литовське та іспанське 
законодавства ще до прийняття загально-
європейського регулювання визначило 
краудфандингову платформу як спеціальну 
інформаційну систему для альтернативного 
фінансування та передбачило декілька до-
пустимих інструментів інвестування, вклю-
чаючи кредитні договори, випуск акцій та 
облігацій [11, 21].
Важливим етапом розвитку європей-

ського регулювання стало прийняття Ре-
гламенту ЄС 2020/1503 «Про європейських 
постачальників краудфандингових послуг 
для бізнесу». Зазначений нормативний акт 
фактично сформував єдину модель право-
вого регулювання краудфандингових відно-
син на території Європейського Союзу [22]. 
Регламент встановив єдині правила автори-
зації платформ, механізми нагляду, вимоги 
до управління ризиками, правила розкрит-
тя інформації, а також запровадив новий 

правовий статус European Crowdfunding 
Service Providers (ECSP). Однією з ключових 
особливостей Регламенту стало посилення 
захисту інвесторів шляхом запровадження 
спеціальних інформаційних документів та 
встановлення обов’язків щодо оцінки ризи-
ків інвестиційних проєктів [10; 23, 24].
Американська модель регулювання кра-

удфандингу також має суттєві особливос-
ті. Прийняття у 2012 році Jumpstart Our 
Business Startups Act (JOBS Act) стало ключо-
вим етапом формування правового режиму 
краудінвестування у США. Закон дозволив 
стартапам залучати інвестиції через кра-
удфандингові механізми без застосування 
частини класичних процедур емісії цінних 
паперів, що значно спростило доступ мало-
го бізнесу до капіталу [24]. Як зазначається 
у науковій літературі, саме американське за-
конодавство тривалий час залишалося пред-
метом активної наукової дискусії у зв’язку з 
питаннями співвідношення краудфандинго-
вих моделей із законодавством про цінні па-
пери та межами застосування Закону США 
«Про цінні папери» 1933 року [9, c. 127].
Таким чином, аналіз зарубіжного до-

свіду свідчить про поступове формування 
самостійного правового інституту краудфан-
дингових відносин, у межах якого цифрові 
платформи виступають не лише технічними 
сервісами, а й професійними учасниками фі-
нансового ринку. При цьому правова при-
рода краудфандингових договорів залиша-
ється складною та неоднорідною, оскільки 
залежить від моделі фінансування, типу ін-
вестиційного інструменту та характеру пра-
вового зв’язку між учасниками. Саме тому 
сучасна цивілістична доктрина потребує по-
дальшого переосмислення договірної при-
роди краудфандингових відносин, визна-
чення їх місця у системі інвестиційних дого-
ворів та формування комплексних підходів 
до правового регулювання цифрових форм 
інвестування з урахуванням міжнародного 
досвіду та тенденцій розвитку цифрової еко-
номіки [25].

Висновки
Підсумовуючи проведене досліджен-

ня, слід констатувати, що краудфандинг у 
сучасних умовах цифровізації фінансових 
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відносин набуває ознак самостійної орга-
нізаційно-правової форми акумулювання 
інвестиційного капіталу, яка функціонує в 
межах складної системи цивільно-правових 
зв’язків із використанням цифрових плат-
форм. Його розвиток зумовлює переосмис-
лення традиційних підходів до кваліфікації 
інвестиційних конструкцій, оскільки кла-
сичні договірні моделі не в повному обсязі 
відображають специфіку багатосуб’єктної 
та технологічно опосередкованої взаємодії 
учасників.
Досвід зарубіжних правопорядків свід-

чить про поступовий відхід від сприйняття 
краудфандингу як виключно допоміжного 
інструменту фінансування та перехід до його 
нормативного оформлення як елементу ре-
гульованого фінансового ринку. При цьому 
в державах Європейського Союзу простежу-
ється тенденція до нормативної уніфікації 
базових вимог до діяльності платформ, що 
проявляється у формуванні спільних стан-
дартів допуску до ринку, правил розкрит-
тя інформації та мінімальних гарантій для 
інвесторів. Такий підхід демонструє праг-
нення забезпечити правову визначеність у 
сфері транскордонного цифрового інвесту-
вання та знизити рівень регуляторної фраг-
ментації.
У правопорядках англо-американської 

традиції, навпаки, переважає модель, яка 
поєднує дозвільно-ліцензійні механізми з 
розширенням можливостей для залучен-
ня приватного капіталу через спрощені 
інвестиційні процедури. Водночас навіть 
у межах цієї ліберальної моделі спосте-
рігається посилення вимог до прозорос-
ті діяльності платформ та деталізація їх 
обов’язків щодо інформування інвесторів, 
що свідчить про поступове зближення ре-
гуляторних підходів різних правових сис-
тем.
Порівняльно-правовий аналіз дозволяє 

дійти висновку, що краудфандингові плат-
форми в зарубіжних країнах дедалі частіше 
розглядаються не як нейтральні техноло-
гічні посередники, а як активні учасники 
інвестиційного процесу з елементами про-
фесійної фінансової діяльності. Це, у свою 
чергу, зумовлює розширення їхньої цивіль-
но-правової відповідальності та формування 

спеціальних обов’язків у сфері належної пе-
ревірки проєктів, управління ризиками та 
захисту інтересів інвесторів.
Для розвитку національного цивільного 

законодавства важливим є врахування ви-
явлених закономірностей зарубіжного ре-
гулювання, зокрема щодо необхідності нор-
мативного закріплення статусу цифрових 
платформ як окремих учасників інвестицій-
них правовідносин, встановлення спеціаль-
них стандартів їх діяльності та формування 
узгодженого підходу до кваліфікації крауд-
фандингових договорів. Такий підхід до-
зволить забезпечити належний баланс між 
свободою договірних відносин та публічно-
правовими гарантіями захисту учасників 
цифрового інвестування, що є особливо ак-
туальним в умовах подальшої цифровізації 
економіки.
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Wakim E.
CIVIL LAW REGULATION OF 

INVESTMENT RELATIONS INVOLVING 
DIGITAL PLATFORMS UNDER 

CROWDFUNDING AGREEMENTS 
IN UKRAINE AND FOREIGN LEGAL 

SYSTEMS
 The research examines the legal nature of 

crowdfunding agreements within the system of 
contractual investment relations formed under 
conditions of digitalization of the economy 
and the rapid development of digital fi nancial 
technologies. Particular attention is devoted to 
the transformation of traditional investment 
mechanisms caused by the emergence of digital 
platforms that provide collective fi nancing for 
entrepreneurial, innovative, technological, 
and social projects. The relevance of the 
study is обусловлена the increasing role of 
crowdfunding as an alternative investment 
instrument and the absence of a comprehensive 
legal framework governing digital investment 
relations in Ukrainian legislation.

The study analyzes the concept and 
main models of crowdfunding, including 
donation-based crowdfunding, reward-
based crowdfunding, peer-to-peer lending, 
and equity crowdfunding. It is established 
that crowdfunding relations have a complex 
contractual and multi-party nature, since they 
combine elements of investment, intermediary, 
informational, and fi nancial legal relations. It 
is determined that digital platforms currently 
perform not only technical and informational 
functions but also acquire the characteristics 
of professional participants in investment 
activity by coordinating investment processes, 
administering payments, ensuring information 
disclosure, and implementing risk management 
mechanisms.

The methodological basis of the research 
includes comparative legal, formal legal, 
systemic, and analytical methods, which made 
it possible to investigate the legal regulation of 
crowdfunding activities in different jurisdictions 
and to identify the main tendencies in the 
development of digital investment regulation. 
The study examines the legal approaches 
implemented in the European Union, the 
United States, the United Kingdom, France, 
Germany, Italy, Lithuania, Finland, and 
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other countries. Particular attention is paid 
to Regulation (EU) 2020/1503 on European 
Crowdfunding Service Providers for Business, 
which established unifi ed standards for 
authorization of digital platforms, investor 
protection, disclosure obligations, and 
supervision procedures within the European 
Union.

The research substantiates that foreign legal 
systems gradually recognize crowdfunding 
platforms as independent participants in 
fi nancial markets with specifi c legal obligations 
concerning transparency, due diligence, 
and investor protection. It is proved that the 
legal nature of crowdfunding agreements 
depends on the selected fi nancing model and 
may combine elements of loan agreements, 
investment agreements, intermediary 
contracts, and agreements on the provision of 
information services. As a result, crowdfunding 
agreements should be considered a separate 
contractual structure within the broader system 
of investment legal relations.

It is concluded that Ukrainian legislation 
currently lacks a coherent legal mechanism 
regulating crowdfunding relations and the 
activity of digital investment platforms. 
The necessity of improving national 
legislation through the implementation of 
international legal standards, determination 
of the legal status of crowdfunding platform 
operators, and development of effective 
mechanisms for protecting investors’ rights 
in the digital economy is substantiated. The 
practical signifi cance of the study lies in the 
possibility of using its conclusions for further 
development of civil legislation governing 
digital investment relations and alternative 
fi nancing mechanisms.

Key words: digital platforms, 
contract law, crowdfunding agreement, 
crowdfunding, crowdlending, investment 
legal relations, investment activity, FinTech, 
electronic contract, digital fi nancial services, 
protection of investors’ rights, civil law 
regulation.


